Schach ohne Brett

Erfolgreich Verhandlungen fiihren

Termin Beitrag * Fakten Seminarleitung
@ 22.01.2026 € 474,.- BBV-Mitglieder [Z Buchungsnummer 30286 E Dr. Tanja Kodisch-Kraft
B 23.01.2026 € 541.- BBV-Nicht-Mitglieder [ Kursart: Prasenz £ Bernhard Reitberger m

* Der Teilnahmebeitrag umfasst die Seminargebuhr, Unterlagen und Vollpension und Ubernachtung.

Die Preise fur U27-jahrige sind wie
folgt:

Fur BBV-Mitglieder:

unter 27 Jahren: 391,- € Spezialpreis fiir
s i u27

Fur Nichtmitglieder:

unter 27 Jahren: 458,- €

Erfolgreich Verhandlungen
fihren

Die Kunst des Verhandelns ist die Kunst, Losungen in
scheinbar ausweglosen Situationen zu finden.

Es geht um Pacht, Maschinen oder Betriebsmittel? Um
Vertrage, Preise und Service? Hier kommt es schon zu den
ersten Entscheidungen: Will ich verhandeln? Wie machtig
bin ich und wie steht es um meine Bereitschaft zu einer
Einigung? Oft arbeiten wir fleiig, um kleine Erfolge zu
erzielen. Bei Verhandlungen sitzen wir an den groRen
Hebeln und nutzen sie meist schlecht.

In diesem Seminar lernen Sie sowohl, dauerhafte
Partnerschaften zu entwickeln, als auch Augenhohe
einzunehmen, wenn jemand mit Macht und Druck gegen
Sie vorgeht.

So geht’s:

Holen Sie sich in diesen beiden Seminartagen die wichtigen Bausteine fuir erfolgreiches
Verhandeln. Jede Personlichkeit tickt anders - setzen Sie |hre Starken bewusst ein.
Erkennen Sie gleichzeitig manipulative Gesprachstechniken und punkten Sie durch eine
gute Vorbereitung. Fur gute Gesprache gibt es viele Erfolgsfaktoren - hier lernen Sie sie
kennen.

Themenschwerpunkt 1.1.
s. Forderrichtlinien




Die beiden Tage "Erfolgreich kooperativ verhandeln" im Uberblick
Tag 1

09:00 Anreise

09:30 Verhandlungen in unserem Alltag - Meine Personlichkeit und wie ich sie
effektiv einsetze

10:30 Kaffeepause

10:45 Strategien in der Verhandlung

12:30 Mittagessen

13:30 Ziele setzen und Forderungen formulieren
15:30 Kaffee und Kuchen

16:00 Praktische Anwendungen

18:30 Abendessen

Tag 2

ab 07:30 Frithstick

08:30 Was ist "Macht” und wie kann ich Einigungen wahrscheinlicher machen?
10:30 Kaffeepause

10:45 Verhandlungsiibungen an Situationen aus der landwirischafitlichen Praxis
12:30 Mittagessen

13:30 Vorsicht Manipulation! Wie vehandelt man mit und gegen ein Team?
15:30 Abschluss - Seminarbewertung und Umsetzungsvorhaben

16:00 Kaffee und Kuchen



Wir freuen uns auf lhre Teilnahme!

Anmeldung unter Angabe der Buchungsnummer 30286
per Mail unter info@hdbl-herrsching.de oder tber www.hdbl-herrsching.de

Bildungsangebote der Bildungszentren Landlicher Raum in Bayern kbnnen vom Bayerischen
Staatsministerium flr Erndhrung, Landwirtschaft, Forsten und Tourismus auf der Grundlage des
Bayerischen Agrarwirtschaftsgesetzes gefoérdert werden soweit sie den Zuwendungsvoraussetzungen und
Themenschwerpunkten (s. https://www.hdbl-herrsching.de/bildungsprogramm/foerderrichtlinien/)
entsprechen.
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